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インスタグラマー

⾨脇優⾐（@kadowakifutago2）

経歴

2012年 株式会社ジュメルアンシャンテ設⽴

エステサロン開業

2016年 イベント事業（福岡１美男美⼥が集まるパーティ）

2018年 飲⾷事業（bar）

2018年 8ヶ⽉で２万フォロワー獲得、インフルエンサー活動

2020年 株式会社オモロー取締役就任
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・約1000アカウント以上のコンサル実績あり
・毎⽉約200アカウントの常時コンサル
・セミナー参加⼈数延べ１万⼈以上
・フォロワー1万⼈超え or 1投稿1000いいね以上のインフルエンサーを300名以上輩出
・ミセスグローバルアース福岡特別審査員として2年連続就任
・キッズ・ミセス関⻄コレクション全エリアのInstagram講師に就任
・テアトルアカデミー 、プロラボホールディングス、A8ネットなど専属顧問講師4社契約中
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アフィリエイトで収益に繋げる基本

インスタ映えしよう︕写真の撮り⽅実践

その場で公開インスタコンサル︕

2023年のトレンド先取り
NGなし︕なんでもQ&A
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そもそもインスタグラムでホントに売れるの︖
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そもそもインスタグラムでホントに売れるの︖

答えはYES!!!!



9

【インフルエンサーマーケティング市場規模 拡⼤】

• 2023年には605億円を突破、2025年には723億円

■調査概要
調査主体 株式会社サイバー・バズ
調査時期 2020年4⽉から2020年9⽉
調査⽅法 広告会社、ソーシャルメディアマーケティング会社、
インフルエンサーマーケティング会社、その他各種ソリューション事業者へのヒアリング、
調査主体ならびに調査機関が保有するデータ、関連企業・機関データ、公開情報の収集
調査対象 ソーシャルメディアマーケティング市場
調査機関 株式会社デジタルインファクト
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商品購⼊のきっかけになるSNS、1位Instagram

調査概要
・【調査対象】SNSで商品を購⼊したことがある、全国20〜69歳までの男⼥・
【調査⽅法】ネオマーケティングが運営するアンケートシステムを利⽤したウェブアンケート⽅式で実施・
【調査時期】2022年7⽉5⽇〜7⽇ ・【有効回答数】984
https://news.yahoo.co.jp/articles/e4bcf703ba0cc57d3cb15e763ec16e1922931133
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「どのような内容が商品購⼊の決め⼿になったのか」
1位、動画 ⼥性、インフルエンサーの投稿

調査概要
・【調査対象】SNSで商品を購⼊したことがある、全国20〜69歳までの男⼥・
【調査⽅法】ネオマーケティングが運営するアンケートシステムを利⽤したウェブアンケート⽅式で実施・
【調査時期】2022年7⽉5⽇〜7⽇ ・【有効回答数】984
https://news.yahoo.co.jp/articles/e4bcf703ba0cc57d3cb15e763ec16e1922931133

「商品の紹介動画」43.2%

⼥性若年層は
「インフルエンサーの投
稿」
「ハッシュタグ検索」

https://search.yahoo.co.jp/search?ei=UTF-8&rkf=1&slfr=1&qrw=0&p=%E3%82%A4%E3%83%B3%E3%83%95%E3%83%AB%E3%82%A8%E3%83%B3%E3%82%B5%E3%83%BC&fr=link_kw_nws_direct
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インスタアフィリエイトで収益化させるステップ

①何インフルエンサーになりたいのか決める
美容系やグルメ系、ママ系、年齢など何に特化する
インフルエンサーなのか決める

テーマ、ターゲット層（ペルソナ）
が決まってくる
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【インスタPR案件のジャンル⼀覧】
•美容
•ショッピング
•スタイル
•⾷べ物
•動物
•インテリアデザイン
•DIY
•建築物
•アート
•コミック
•⾃然
•テレビ・映画
•旅⾏
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適当に選んでいては稼げるものも稼げません。

インスタで収
益に繋げるた

めには、ジャ
ンル選びが重

要︕︕

収益化しやすいポイントは、、、
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収益化しやすいポイント

興味のある（得意な）
×競合が少ない

×PR案件が多い
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① 何インフルエンサーになりたいのか

②フォロワーを増やす

インスタアフェリエイトで収益化させるステップ
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内部
施策

外部
施策
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お店作りのこと
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お店（アカウントづくり）作りのこと
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知ってもらうこと
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知ってもらうこと
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知ってもらうこと
④⑤つ⽬はそのための施策や
ノウハウが必要︕
⑥つ⽬は費⽤がかかる
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① 何インフルエンサーになりたいのか

②フォロワーを増やす

③世界観を作りながら投稿をする

④⾒つけてもらえるハッシュタグをつける

インスタアフェリエイトで収益化させるステップ
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① 何インフルエンサーになりたいのか

②フォロワーを増やす

③世界観を作りながら投稿をする

④⾒つけてもらえるハッシュタグをつける

⑤ストーリーズとハイライトを活⽤する

インスタアフェリエイトで収益化させるステップ
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① 何インフルエンサーになりたいのか

②フォロワーを増やす

③世界観を作りながら投稿をする

④⾒つけてもらえるハッシュタグをつける

⑤ストーリーズとハイライトを活⽤する

⑥フォロワーさんと関係性を築く

インスタアフェリエイトで収益化させるステップ

（ストーリーズ,コメント,DM）
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映え写真を撮るコツ

①撮るアングル
②⼩物使い
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映え写真を撮るコツ

①撮るアングル
お洒落に撮るアングル３選
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お洒落に撮るアングル３選
アングルとは、被写体に対するカメラの⾓度

１、真上アングル・・

２、⽔平アングル・・

３、ハイアングル・・
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お洒落に撮るアングル３選
アングルとは、被写体に対するカメラの⾓度

１、真上アングル・・

２、⽔平アングル・・

３、ハイアングル・・

平⾯的に撮る

⽬線から撮る

上部⾼くから撮る
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１、真上アングル・・平⾯的に撮る

•すべての被写体が同⼀⾯に
存在する平⾯的な構図

•背景や奥⾏きは出さず、
写したい被写体にのみ
ピントが合う
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２、⽔平アングル・・⽬線から撮る

•⾼さがあるものにオススメ

•厚みや形、奥⾏きがしっかり
伝わるオールマイティな
アングル
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３、ハイアングル・・上部⾼くから撮る

メインの被写体に
加えて背景を写した
いときなどに
オススメ
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同じ被写体でも⾓度や構図で全然違う︕

真上 ⽔平 ハイアングル
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映え写真を撮るコツ

②⼩物使い
⼩物を使うことでその商品の価値を上げる役割がある
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②⼩物使い

花
•ブーケ
•花束
•花びら
•フラワーボックス
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②⼩物使い

プレート系
•透明ガラス
•⽯⽫
•⼤理⽯
など



38

②⼩物使い

布系

•スカーフ
•ハンカチ
•シルク
など
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②⼩物使い

英字系

・新聞
・本
など
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②⼩物使い
他・⾙殻
・観葉植物
・⽻
・果物
・ぬいぐるみ
など
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映え写真を撮るコツ

実践してみよう︕
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使⽤イメージが想像できるような写真を撮ろう︕

・リビングで
・寝るときに
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使⽤イメージが想像できるような写真を撮ろう︕

・お⾵呂場で
・使⽤しているところ
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良いところ
・テーマがニッチで具体的︕
働く⼥性のための朝⾷×時短×ダイエット

・世界観の統⼀が素晴らしい︕
トップ画像の統⼀ルールが明確にある
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ブラッシュアップポイント

・プロフィール写真で⼀⽬で伝える︕
朝⾷のアカウントと連想できるものにしよう

・ハイライトを活⽤しよう
企業案件受注のポイント︕⽇頃何を投稿しているのか
わかるようにカテゴリー別にしよう︕

・リールを活⽤しよう︕
盛り付けの様⼦や調理しているところを
リールにする



52



53

お悩み
①固定案件（PR）の取り⽅
（今現在は代理店様からお声がけ頂くことしかありません）

②マネタイズをしながらエンゲージメントも下げない⽅法

③⼦供の顔出しをしなくなってからエンゲージメントが下がってしまったのでそ
の対応策（今はコンテンツ投稿寄りにしています）
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お悩み
①固定案件（PR）の取り⽅
（今現在は代理店様からお声がけ頂くことしかありません）

解決策１
エンゲージメントを上げる
固定報酬はエンゲージメントが⼤事︕
エンゲージメントを上げることで固定報酬案件依頼が⼊りやすくなります︕

企業から⾒てわかるエンゲージメント・・
いいね数・コメント数これを増やそう︕

解決策２
成果報酬を頑張る︕アフィリの威⼒はやっぱり成果報酬︕
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お悩み
②マネタイズをしながらエンゲージメントも下げない⽅法

解決策
PR感を出さない︕

・シェアしたい理由や経緯を書く
・感動と共感を伝える
・⼝コミベースで書く
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お悩み
③⼦供の顔出しをしなくなってからエンゲージメントが下がってしまったのでそ
の対応策（今はコンテンツ投稿寄りにしています）

解決策
フォロワーさんとの関係性を築こう︕

いいねが減ったのではない
リーチが減ったのだ︕

フォロワーさんのタイムラインに上げるには関係性重視で決まる

・相互フォロー・DMのやり取り・コメントのやり取り
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プレゼント
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バズるリールの作り⽅攻略book
127万再⽣︕︕︕ 64.8万再⽣︕︕︕ 38.8万再⽣︕︕︕ 237万再⽣︕︕︕



60

リールって⼤事なの︖
リールってなに︖
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※傾向

この定義は
約2年ごとに変わる︕︕
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フォトジェニック／⾮⽇常的な写真

共感／親近感

有益情報

利⽤者層・利⽤⽬的が変わった︕

アカウントが溢れすぎて
誰をフォローするか選ぶようになった︕
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2023年のインスタ映えは。。。︖︖︖

クリエイテ
ィブ
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Instagram責任者アダム・モセリ⽒は2022年は
動画に注⼒するという⽅針を明らかにしました。

「世界は急速に変化しているので、Instagramと
は何かを考え直さなければなりませんし、私たち
もそれに合わせて変化していかなければなりませ
ん」
「Instagramはもはや単なる写真共有アプリでは
ない。2022年には動画に重点を置き、すべての
動画フォーマットをリールに集約する」
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「インスタグラムはクリエイターの収益化を強化し始めている︕」

▼ なぜか、、︖
「クリエイターが集まると魅⼒的なコンテンツが増え、
視聴ユーザー数と滞在時間が増え、
プラットフォームに収益性が⾼まるから」

事実、ここ数ヶ⽉で、
インスタグラムが

どんどんTikTok化されている︕︕

ホットリンク SNSコラムより
https://www.hottolink.co.jp/column/20210929_110390/
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共感／親しみやすさのある⽇常をベースに、
有益な情報を

よりクリエイティブに伝える︕︕

リールを活⽤しよう︕︕
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バズるリールの作り⽅攻略book
127万再⽣︕︕︕ 64.8万再⽣︕︕︕ 38.8万再⽣︕︕︕ 237万再⽣︕︕︕

プレゼント
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の前に︕︕

⾨脇優⾐から渾⾝の想い⾔わせてください︕︕
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✔具体的な⽅法がわからない

✔⾃分⼀⼈ではなかなか継続できない

✔⼤事と分かっていても後回しにしてしまう

✔そもそも設定した内容がこれでいいのか不安

SNS運⽤におけるこんなお悩みありませんか・・︖
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インスタグラムスクール
『バズミー‼』
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【プロの講師からインスタグラム運⽤の全てが学べる学校です】
①インスタグラムスクール「バズミー‼」とは

・たった１年間でインフルエンサーになるためのカリキュラム構成︕
・インスタのノウハウが詰まった授業が５０以上︕
・講師は全員インフルエンサー︕
・講師と直接zoomや添削もあり︕
・⼀⼈⼀⼈に担任副担(専属スタッフ)がつくから毎⽇安⼼︕
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１動画の⻑
さは約10分

[バズミー‼内容]

②授業視聴
⼩中⾼と学年に応じたノウハウの授業

ü 担任副担任が⽇々サポート
ü 様々なご案内をダイレクトにお届け
ü SNSを習慣化する為のグループワーク
の実施 などに活⽤

ü 匿名での参加オッケー

LINE WORKS

①クラスルーム（少⼈数制のチャットグループ）
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[バズミー‼内容]

疑 問 点 を 即 解 決 す る 質 疑 応 答 M T G
を 定 期 開 催 し 受 講 者 を サ ポ ー ト

バズミー! !講師

③ホームルーム

テスト合格
条件は

l 必須授業の
視聴

l 選択テスト

l 講師からの
添削 など

合格すると次の
学年に
ステップアップ

④テスト・受験
理解度チェックと講師からの直接なアドバイス
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バズミー‼受講⽣の声
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バズミー‼受講⽣の声
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バズミー（家庭教師プラン）受講⽣の声
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バズミー‼料⾦と申込み⽅法（問合せ先）

A8会員様限定価格
６ヶ⽉ 17,000円/⽉額 → ６ヶ⽉9,800円/⽉額

7,200円引き！

〈料⾦〉

〈申込⽅法（お問合せ先）〉

「詳しくはこの後送られるお礼メールをご覧ください♪」
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バズるリールの作り⽅攻略book
127万再⽣︕︕︕ 64.8万再⽣︕︕︕ 38.8万再⽣︕︕︕ 237万再⽣︕︕︕

プレゼント応募⽅法
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プレゼントは、、
本気で

インスタグラムを
頑張りたい⽅に渡したい︕︕︕

全員でなくてごめんなさい。。( ︔∀︔)
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バズミー‼インスタスクール
お申込みの⽅へ
プレゼントします
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＠kadowakifutago2

投稿⽂に@kadowakifutago2
タグ付け

ここにも@kadowakifutago2を⼊⼒

セミナーや⾨脇に関する投稿を

必ずお願いします︕︕

←新規投稿


